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第４章　海外展開―成功と失敗の要因を探る―

3. 輸出や直接投資の準備
　輸出や直接投資を開始し、成功するためには、

事前にしっかりとした準備を行うことが必要であ

る。では、具体的にどのような準備が必要なのだ

ろうか。第 3-4-44 図は、輸出を実施している企
業が、最も重要と考える準備の内容を見たもので

ある。これを見ると、「現地の市場動向やニーズ

の調査」や「提携先・アドバイザーの選定」と回

答する企業が多く、これから輸出を開始する企業

はこれらの準備にしっかりと取り組むことが求め

られる。
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第 3-4-44 図 輸出企業が最も重要であると考える準備の内容

資料：	中小企業庁委託「中小企業の海外展開の実態把握にかかるアンケート調査」（2013 年 12 月、損保ジャパン日本興亜リスクマネジメ
ント（株））




